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Ejercicio Practico: Desarrollo de un Plan

antenar

Ejercicios Preguntas IA
1. PREGUNTA 1 Conocer atu Cliente

Mi empresa ofrece XYA. Actia como una persona que tiene la necesidad Y Simula un mapa de
empatia. Repitelo para varios tipos de cliente

2. PREGUNTA?2

Basado en las respuestas anteriores proponme 5 buyer persona. Amplifica la respuesta Anterior



3. PREGUNTA3
¢Cuales serian 10 contenidos claves para convertir personas en buyers? Utiliza la técnica AIDA
4. PREGUNTA 4 Definir Objetivos Estratégicos.

Basado en las respuestas anteriores responde: ;Qué metas de crecimiento y posicionamiento me
puedo fijar en mi empresa de XYA?

5. PREGUNTA 5 Identificar Audiencias Clave.

Basado en las respuestas anteriores responde: ;A qué segmentos me debo enfocar en el corto,
medianoy largo plazo?

6. PREGUNTA 6 Canalizar Esfuerzos.

Basado en las respuestas anteriores responde: ;Qué tacticas especificas de marketing y growth
debo implementar?



